OPEN SOURCE MANAGEMENT

PARTNER
Harnia De Talics

VENDITA EMOTIVA

Volere tanto ed ottenerlo

23 Settembre 2024



OGNIAZIENDA IN
QUALSIASE
GCONDIZIONE ESSA S
TROVI HA BISOGNO DI
VENDERE







Mi GHIAMO MARIO DE
IULIIS ED AIUTO GLI
ALTRI A PRENDERE

DELLE DEGISIONI



LAVENDITAE LA

GAPACITA' DI UN ESSERE
UMANO DI PRESENTARSI
AL MONDO

NESSUNO CE LO HA INSEGNATO




QUALI SONO LE DIFFICOLTA
GHE INCONTRATE IN QUESTA
AFFASCINANTE ATTIVITA™D




PROBLEMA

GCAUSA EFFETTO







INTERESSE VERSO LE PERSONE

VENDITORE <-> GLIENTE

PERSONA <-> PERSONA




INTERESSE VERSO LE PERSONE

Quante persone nelle due

settimane si sono
interessate

“sinceramente” a TE?




INTERESSE VERSO LE PERSONE

Troppo spesso |l

venditore e pitl

interessante che
INTERESSATO




INTERESSE VERSO LE PERSONE

“ - .
N sistema facile per
d- . Q
Imostrare interesse e
- - -
riconoscere cosa gii aitri
i -
anno di huono




INTERESSE VERSO LE PERSONE
MANDA DUE MESSAGGI ORA




INTERESSE VERSO LE PERSONE







STRATEGIA

“Le vendite Sono una

serie di eventi casuali a

meno che tu non abbia
una strategia”




STRATEGIA

APPROCCIO\ PICCOLO APPROCCIO, ANDIAMO AL SODO

QUALCHE DOMANDA PERCHE’
/ INDAGINE \ CREDO DI AVER CAPITO

SE FATTA PROBABILMENTE STIMOLO LA COSA
(7
STIMOLAZIONES \ SRR b

/ PRESENTAZIONE \GRANDE PRESENTAZIONE PRODOTTO O

SOLUZIONE SURYIZ1Q
RISOLUZIONE GRANDISSIMA GESTIONE
OBIEZIONI OBIEZIONI
CHIUSURA CON BATTAGLIA EPICA CON “CI
/ CHIUSURA \DEVO PENSARE” INCLUSO NEL PREZZO




| SFORZO |

STRATEGIA
< >

APPROCCIO

INDAGINE
ANIMA BIANCA 49%

STIMOLAZIONE

PRESENTAZIONE
SOLUZIONE

ANIMA NERA 51%
RISOLUZIONE
OBIEZIONI

CHIUSURA




STRATEGIA

<: ] SFORZO | J>

\ APPROCCIO / Conosco una persona
\ INDAGINE / Capisco di cosa ha bisogno
\ STIMOLAZIONE / La metto in azione
PRESENTAZIONE Propongo la migliore soluzione ai
SOLUZIONE suoi bisogni
RISOLUZIONE

OBIEZIONI Gestisco quello che non ho capito
CHIUSURA

PARTIAMO



STRATEGIA




STRATEGIA




STRATEGIA

Fatturato
Liguidita
scontrino medio
vendita servizi

vendita prodotti
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LA LOGIGA FA PENSARE
LE EMOZIONI FANNO
AGIRE




INTERESSE

STATEGIA EMOZIONI

FATTORE X
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ENTUSIASMO




“I  Entusiasmo
materializza i tuoi
pensiert






“Chi ha coraggio a volte
perde, ma chi non ha
coragglo sicuramente

non vince mai



alzati
e
fattura



